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凹凸紙等特殊紙に対応、最新オンデマンド機
でウェディングペーパーアイテム
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　オリジナルウェディングの顧客が不満足を抱く、ペーパーアイテムを改善するために、最新のオンデマン
ドを導入し、用紙対応力を強化。式直前まで作成可能な高品位で、低価格・短納期を実現したペーパーアイ
テムの提供を行い、「最高の結婚式」の一端を担う。

　結婚式のペーパーアイテム（招待状、席次表、席札等）を制作するブライダル制作部を設立。結婚式場からの

受注も着実に増えてきたが、「凹凸や飾りのある特殊紙への印刷 」は、現状のオンデマンドプリンターの印刷

仕上がりでは商品としての提供が難しく、大きな課題となっていた。紙の変更を依頼して受注するか、あるい

はお断りするかだが、大半がお断りせざるを得ない状況にあった。

　オンデマンドプリンターの導入後、操作教育、最適なジョブプリセットの登録のため、凹凸のある特殊紙と通
常使用の特殊紙をピックアップしてテストプリントを行い、合計 73 種類の用紙別印刷の設定、他プリント時間
の確認、コスト計算等を実施した。
　また、オンデマンド紙カット機も導入し、操作教育、仕様書を参考の上、カットするメディアに応じて最適と思
われるジョブカットを設定し、想定する用紙にテストカットによる検証を行い、カット圧データ等プリセットを
登録した。

▶事業取組みの経緯

　形式通りの結婚式でなく「テーマを持ったオリジナル結婚式」が増加している中、お客様が要望されるテ

ーマに添ったペーパーアイテムを作成することにより、他に関わっている装花、衣装、映像、音楽、料理等

ともバランスのとれたデザインのペーパーアイテムとして、売上げ、利益UPを目指す。また生産可能とな

った各印刷物の注文を増加させ、売上げ、利益UPを目指していく。

▶事業取組みの成果

▶製品の内容

　独特の質感のある凹凸紙への印刷対応が広がり、従来の特殊紙に加え、新たに 28 種類の印刷が可能とな

り、合計107 種類が印刷可能となった。さらに、新しい種類への対応も広がることが計測できた。また、今ま

でお断りしていたカットの要望に対し、大半のカットが可能となった。

▶実施内容

１. オンデマンドプリンター

1) オンデマンドプリンターの導入、操作教育
2) 特殊紙へのテストプリント結果によるジョブプリセットの登録
3) プリント時間の確認、コスト計算等

２. オンデマンド紙カット機

1) オンデマンド紙カット機の導入、操作教育
2) テストカット結果によるカット圧データ等プリセットの登録

事業の目的

事業の成果

今後の展望

事業の内容

ものづくり技術

結婚式用招待状・席次表・席札のデザイン印刷
用紙の選択、印刷サイズ、写真・イラストの取り込みなど
お客様のご希望にお応えできるきめ細やかな印刷、制作サービス

小売部・工房 koubou@kukinami.com ブライダル制作部 bridal@kukinami.com
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一
般
型
　
設
備
投
資
の
み

一
般
型
　
設
備
投
資
の
み

◎代表者名 代表取締役

一般型　設備投資のみ


